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GoStartup master je napredni program za ustanovitelje startupov in hitro rasto¢€ih podjetij,
ki Zelijo nadgraditi svoje podjetnisko znanje. Program bo na vi§jem nivoju obravnaval §tiri
podro¢ja: prodajna miselnost podjetnika, growth hacking strategije, osebnostna rast
podjetnika in strategije za mednarodno rast.

Vse delavnice bodo usmerjene v delo na primerih udelezencev.

Kdo se lahko prijavi:

Program je namenjen podjetnikom iz skupnosti Primorskega tehnoloSkega parka, ki ze
generirajo prodajo in so ¢lani skupnosti ve¢ kot eno leto.

V program se lahko prijavijo tudi podjetniki, ki niso del skupnost PTP, so na vodilnem
polozaju ali lastniki podjetja in so jim poznane osnove startup podjetniStva.

Ostali pogoji: podjetja, ki niso starejSa od 5 let ter so v letu 2019 imela vsaj 30.000 EUR
prometa.

Stevilo mest je omejeno, udelezba v programu je BREZPLACNA!
Prijave

Rok prijave je do petka, 11. junija 2020.

PRIJAVA je mozna preko spletne strani Primorskega tehnolo$kega parka

https://www.primorski-tp.si/go-startup-master/#prijava
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Program:

1. Sklop: 16.6.2020: 9.00 - 16.30

Startup

16. 6. 2020 9.00 -12.00

Telekta
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POZOR: Delavnica bo potekala v angleSkem jeziku.

Matt will challenge how you think about your product/service and your relationship
with your customer. By combining modern subscription model economics and
product design, he argues that most B2B businesses can completely change how
they think about the costs of sales, what is a sales “investment”, and how they might
fund it. BTW, Matt loves impossible sales problems — his broad experience will
almost always find at least one alternative or at least help you think through the sales
problem in a structured way. Come prepared to engage and be challenged.

O predavatelju:

Matt Mayfield je Anglez, ki Zivi v Sloveniji in Ze vrsto let svetuje slovenskim startupom
o prodajnih strategijah predvsem na podroc¢ju B2B in prodajni na mednarodnem trgu.
Je strokovnjak za razvoj posla z ve¢ kot 15-letnimi izkuSnjami, eden od pionirjev
analize izzivov pri tranziciji in strokovnjak za vzpostavitev ublazitvenih ukrepov. V
lasti ima podjetje Telekta in je soustanovitelj podjetja bizXpand, specializiranega za
Siritev posla.
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16. 6. 2020 » 13.30 - 16.30

Business Consultancy . .
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Growth hacking je metodologija hitrega eksperimentiranja skozi razlicne trzenjsko-
prodajne kanale, razlicne segmente in prilagajanje produkta v namen doseganja rasti
podjetja. Recept za uspeh se glasi zelo preprosto: hitreje kot boste eksperimentirali,
hitreje boste rasli. Na delavnici bo Maja najprej na primerih povedala kako so podjetja
nasla svoje vzvode zarast, da boste dodobra razumeli kako drugacni so lahko vzvodi
rasti med razli¢nimi tipi podjetij in poslovnimi modeli. Po uvodnem delu sledita vsaj 2
uri delavniSkega dela na vasih primerih.

Cilji delavnice:
« Opredeliti razlicne faze trZzenjsko-prodajnega lijaka za va$ produkt oziroma
storitev
« Razviti vsaj 70 idej za eksperimente, ki bodo vaSemu podjetju pomagali rasti
« Spoznati orodja za prioritizacijo eksperimentov - ICE Framework in najboljSe
prakse delovanja growth timov v podjetju
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Priprava na delavnico:
o Odli¢éno je, da pred delavnico razmislite o personi in produktu/storitvi, za
katero bi radi razvili svoj program eksperimentiranje.
e Maja priporo¢a, da se delavnice udelezi ve¢ ¢lanov ekipe, ¢e je to mogoce,
saj je pri ideaciji in prioritizacij idej dialog zelo koristen
« Morebitna vprasanja pred delavnico lahko posliete tudi na
grow@majavoje.com

O predavateljici:

Maja Voje je strokovnjakinja za "growth hacking" marketing in digitalne
transformacije, ki s pristopom "real world, real results” motivira ekipe in organizacije.
Njene zgodnje doseZke sestavlja soustvarjanje "best-selling" spletnega tec¢aja na
temo "growth hacking”, delo kot CMO v organizaciji OriginTrail med njihovim TGE
(token generation event), kjer so zbrali 22 milijonov dolarjev, partnerstvo s Sean Ellis
in growthhackers.com za promocijo v Evropi ter upravljanje digitalnih projektov za
svetovno znana podjetja kot so Google (2014) in Rocket Internet (2015)


mailto:grow@majavoje.com
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2. Sklop: 18.6.2020 od 9.00 do 16.30

£

Vsak podjetnik se na svoji poti soo¢a tako z uspehi, kot z neuspehi. V vsakem
primeru je stresno. Ko nam gre dobro, imamo izzive z usklajevanjem vseh delovnih
nalog, razmisljamo o S§iritvi, iskanju pravih ljudi, mentorstvu, lovljenju rokov in
organizaciji ¢asa. Tisti, ki so ze malo vegji, pa so na prelomni tocki, kako postaviti
strukturo, ki bo rast podjetja sploh omogo¢ala. Ko pridejo neuspehi, pa se pogosto
soo¢amo z negotovostjo, strahom, kaj nas ¢aka v prihodnosti. V¢asih se preprosto
jezimo, ker stvari niso 8le po planu. Kljub nadim notranjim pomislekom pa navzen
(poslovnim partnerjem, sodelavcem) Zelimo dati ob¢utek, da vemo, kaj delamo. Ste
se kjerkoli v napisanem prepoznali? Odli¢no, potem je ta delavnica prava za vas, saj
bomo govorili prav o nastetem. Ne bomo ostali pri teoriji, ampak bo delavnica
namenjena izkljuéno re§evanju vasih izzivov.



Primorski
Tehnoloski
Park.

O predavateljici:

Tina Kastelic je psihologinja, specializantka organizacijske transakcijske analize,
direktorica podjetja Kompetenca d.o.o. in podjetnica. V zadnjih letih se je
specializirala za kompleksne kadrovske resitve (kompetenéni modeli, sistemi
nasledstev, mentorski sistemi, definiranje odgovornosti in vlog, ipd.). Je tudi coach,
ki ima poleg zgoraj navedenih opravljene Se izobrazevanje z Nevrolingvisticnega

programiranja, medicinske hipnoze in psiho-drame. Leta 2017 je postala HR partner
za celotno podrocje orodjarstva (Kompetenéni centri za razvoj kadrov), trenutno je
v vlogi Kadrovskega partnerja za podroc¢je IKT. Sodeluje tako z mikro kot z velikimi
podjetji.

Startup

18. 6. 2020 13.30 -16.30

Klevio
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Od ideje do prvih uspehov na trgu je strategija logi¢na, a po prvih uspehih se mora
podjetnik vpra8ati, kak8no podjetje Zeli razviti, kaj je njegov cilj in kako jih najbolje
doseci. Na delavnici se bodo obravnavali razli¢ni primeri strategij rasti za startupe.
Strategija zajema nacrtovanje rasti prodaje, rasti Stevila zaposlenih, dotoka svezega
kapitala, odpiranje novih trgov in sodelovanje s strateSkimi partnerji. Delo bo
potekalo na obravnavi primerov udeleZzencev.
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O predavatelju

Ale$ Speti¢ je na svoji podjetniski poti ustanovil Ze $tiri startupe - Klevio,
CubeSensors, DeckReport in Zemanta. Startup CubeSensors sta s poslovnim
partnerjem brez zunanjih denarnih sredstev pripeljala od ideje do produkta, ter
zmagala na prestiznih tekmovanjih Best HW Launch Festival in TechCrunch Disrupt
HW Battlefield. Trenutno pa je Ale$ aktiven kot direktor podjetja Klevio.

Operacijo sofinancirata Republika Slovenija in Evropska unija iz Evropskega sklada za
regionalni razvoj. Operacija se izvaja v okviru prednostne naloZzbe 3.1 Spodbujanje
podjetnistva, zlasti z omogocCanjem laZje gospodarske izrabe novih idej in spodbujanjem

ustanavljanja novih podjetij, vkljuéno s podjetniskimi inkubatorji (www.eu-skladi.si).

y P REPUBLIKA SLOVENIJA oy
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http://www.eu-skladi.si/

